
1

일
상
카
페 브랜드스토어기반 Social Network Service



2

Contents

01  일상카페서비스개요

02  일상카페소구포인트

03  주요수치

04  서비스주요특징

05  서비스비전

2



2023 DAILY CAFE1. 일상카페 서비스 개요
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일상카페

다양한브랜드스토어공간을매개로
일상의경험을공유하는
소셜네트워크서비스입니다.

는

“

”

일상카페에서는기존 e쿠폰몰에서제공하던
모바일쿠폰선물/구매하기서비스외에,

관심있는브랜드, 스토어, 쿠폰을소재로
일상의소소한즐거움들을공유하고, 
브랜드와나, 그리고친구들과의관계를확장하는서비스입니다.

• 20년 8월 And 출시. 21년 7월 iOS 출시
• 현재누적회원 40만
• 구글플레이소셜카테고리 10~20 위권
• 127개브랜드약 2천개쿠폰판매중



2023 DAILY CAFE2. 일상카페 소구 포인트
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일상카페 공식영상 / https://url.kr/vs5epy

짧은대본, 230만조회 https://url.kr/n7w14z

1
국내 127여개 브랜드
2천여종기프티콘할인 (~ 18%) 

중고X, 가입비X

2
유효기간연장, 주문취소, 
환불모두앱에서편하게가능

수수료X

3 카카오톡으로할인가로선물가능
받는사람앱설치X,
카드작성○

4 모바일쿠폰사용시포인트가적립됨
0.2%구매자에게적립, 
현금처럼사용가능

5 기념일관리및푸시발송 기념일앱따로필요없음

6 내주변클릭시할인정보제공 할인매장확인가능

https://youtube.com/clip/Ugkxhkm5CBeT2QtEcGcpHZW1wh3R2xAEd2iJ
https://www.youtube.com/watch?v=xM9spnP4cvE


2023 DAILY CAFE3. 주요 수치
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2020. 07. 26  구글플레이오픈

2021. 07. 09  앱스토어오픈

누적 93만설치, 구글/애플소셜 20위 내외

127개브랜드, 약 2천여개쿠폰판매중

전년대비일평균구매자수 367% 상승세

월 460만페이지뷰, 구매율 10%로높은편

21년대비 22년월매출평균 542% 성장세

구글콘솔제공_ 동종앱비교

소셜 13.8%,

일상카페 28.0%

현재 127개브랜드 2천여종 쿠폰을 판매중이며, 월쿠폰판매액이나 구매자수도 지속 성장세로
서비스 Stickness 및구매율도 매우 높은 주목할만한 서비스입니다.

구글&애플 앱스토어 소셜 20위 내외, 월매출 42억 정도



2023 DAILY CAFE4. 서비스 주요특징_ 1)

브랜드관련게시물 브랜드, 쿠폰기반네트워크

일상카페에서는 관심있는 브랜드, 스토어(매장), 쿠폰을 소재로
개인의 라이프를 공유하고 새로운 친구 관계를 형성합니다.

특징1. Brand와 Store에 대한 경험 공유



2023 DAILY CAFE4. 서비스 주요특징_ 2)

주소록 기반 채팅, 이모티콘, 댓글, 유머 카드, 조르기 등다양한 커뮤니케이션 툴을 제공함으로써
단순 쿠폰 구매가 아닌, 유저간 소통의 즐거움을 경험할 수있습니다.

특징2. 쇼핑 이상의 즐거움 가치. Playfulness

다양한테마, 유머등개성있는카드제공 채팅, 조르기등다양한커뮤니케이션툴



2023 DAILY CAFE4. 서비스 주요특징_ 3)

위치, 시간, 구매 패턴, 선호도 등사용자의 Context에 따라 개인화 메뉴를 제공함으로써
충성도를 높이고 오프라인 스토어 방문까지 유도하는 타겟 마케팅이 가능합니다.

특징3. Context기반 온오프라인의 만남

위치 / 시간
구매경험
및선호도

생일, 기념일
등유저상황

내주변스토어, 쿠폰지도제공등
구매지역및시점을활용한타겟마케팅

쿠폰구매경험, 브랜드선호도기반
관련컨텐츠및혜택제공

유저의기념일혜택알림, 
친구생일맞춤선물추천등



2023 DAILY CAFE4. 서비스 주요특징_ 4)

“친구가 관심있는 브랜드, 스토어, 좋아하는 쿠폰” 등 사용자 생성 콘텐츠를 활용하여
관리자가 추천하는 선물이 아닌 실제 친구가 좋아하는 선물을 알려줍니다.

특징4. 선물 추천 No, 친구가 좋아하는 걸 Pick!

친구들의관심쿠폰 Best 친구선물고르기 친구의관심쇼핑



2023 DAILY CAFE4. 서비스 주요특징_ 5)

쿠폰 수신(MMS, 서비스내 채팅 및알림), 선물함 접근성 강화, 미사용시 리마인드 알림, 
유효기간 연장, 주문취소 및환불, 1:1문의, 고객센터 등유저 편의성을 극대화했습니다.

특징5. 카카오톡 이상의 유저 편의성

서비스메인에서미사용쿠폰바로확인가능,
앱알림을통한쿠폰수신, 선물함등쿠폰접근성강화

유효기간연장, 주문취소, 환불, 재발송메뉴 제공등
CS 최소화, 1:1 문의, 도움말등편리한고객센터

선물함
접근성

CS 최소화
고객센터



5. 서비스 비전
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일상카페’s Vision    ; 01. 개인맞춤형 e쿠폰몰
02. 브랜드스토어 SNS
03. 브랜드스토어마케팅플랫폼

“

”
으로단계별진화하고자합니다.

2023년 100만회원
월 100억매출달성목표
250개브랜드오픈목표

5. 서비스비전

일상카페는

Contact 

김영옥 |  전략사업부부장
02-6949-5427   /  010-9427- 8566   /   hesse94@zlgoon.co.kr
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