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IBS는 우리만의 노하우와 젊은 감각을 바탕으로
귀사가 해결하고 싶은 문제를 함께 고민해보고 싶습니다.





중앙대학교 마케팅학회

성균관대학교 마케팅학회
경희대학교 경영전략학회

IBS (Intervarsity Business Society)는

2008년에 만들어진 대학 경영 학회 연합입니다.

IBS는 인적 및 학술적 교류의 장을 형성하고,

사회를 보다 넓은 시야로 볼 수 있는 기회를 제공하여

미래 경영인을 양성하는 것을 목표로 하고 있습니다.

많은 변화를 거쳐 현재 IBS는

경희대학교 PROSEED, 중앙대학교 GML, 

성균관대학교 마술피리, 서강대학교 SUMM&IT

총 네 개 대학의 학회가 가입되어 있습니다.

Intervarsity Business Society
01.

서강대학교 마케팅학회



IBS 소속의 경영학회는 마케팅과 경영전략 분야에서
우수한 경험과 역량을 가지고 있습니다.



IBS 산학협력 프로젝트
02.

IBS는 매 학기 다양한 기업들과 IDEA COMPETITION 형식의 산학협력 프로젝트를 진행하여

기업과 학생이 상호 발전을 이룰 수 있는 건설적인 교류를 이루어 나아가고자 노력하고 있습니다.

2018. 10.

메가박스
“메가박스 플래그십 사이트 육성을
위한 프로모션 아이디어 제안”

2019.05.

스푼 라디오
“브랜드 마케팅 전략 아이디어 제안”

2018. 10.

플라잉타이거코펜하겐
“한국에서의 브랜드 마케팅 전략 아이디어 제안”

2018. 05.

스노우
“스노우의 데일리 트래픽 상승
마케팅 방안 및 리브랜딩 전략 ”



IBS 산학협력 프로젝트
02.

IBS는 매 학기 다양한 기업들과 IDEA COMPETITION 형식의 산학협력 프로젝트를 진행하여

기업과 학생이 상호 발전을 이룰 수 있는 건설적인 교류를 이루어 나아가고자 노력하고 있습니다.

2019. 10.

일화 맥콜
“1724 대상 맥콜 마케팅 및 탄산음료
시장 내 브랜드 리포지셔닝 전략”

2019. 10.

시원스쿨LAB
“시원스쿨랩 브랜드 인지도 향상 방안 및
시원스쿨랩 광고 크레이에티브 전략”

2020. 5.

프로스펙스
“브랜드컨셉 기반, 영타겟대상

PRO-SPECS ORIGINAL 커뮤니케이션전략”

2020. 5.

바른생각
“자사몰 플랫폼화 전략 / 

자사 유튜브 채널의 IP화 및 수익창출 전략”



특히 기업이 해결하고자 하는 문제를 주제로 선정하여
다양한 아이디어를 제안했습니다.

“자사몰 플랫폼화 전략 / 
자사 유튜브 채널의 IP화 및 수익창출 전략”



산학협력 프로젝트 Output #1
03.

IBS가 제안하는 솔루션은 기업의 마케팅 전략 인사이트에 도움을 줄 뿐만 아니라

실제 제품 및 서비스의 개선으로까지 이어집니다.

Olleh KT와 진행했던 ‘마케팅 아이디어 경쟁 PT’에서 제안한

<올레 패밀리박스>와 <광역버스정류장 GiGA WiFi>는 실용화에 성공하였습니다.

.



산학협력 프로젝트 Output #2
03.

IBS가 제안하는 솔루션은 기업의 마케팅 전략 인사이트에 도움을 줄 뿐만 아니라

실제 제품 및 서비스의 개선으로까지 이어집니다.

Olleh KT와 진행했던 ‘마케팅 아이디어 경쟁 PT’에서 제안한

<언제나 함께. CU 4U>와 < >는 실용화에 성공하였습니다.

.



진행 계획
04.

[1] 프로젝트 주제 및 범위 [2] 프로젝트 기간

[3] 프로젝트 방법



진행 계획
04.



진행 계획
04.



Summary
05.

앤티앤스 프레즐

4개 대학 경영학회 연합 IBS

20대의 시선으로 바라보는

귀사의 상황에 맞는 마케팅 및 분석 전략

4주 (2020년 10월 말 - 11월 말)

인력 : 프로젝트 관련 귀사 담당 실무자 2~3명

시간 : 월 2회 각 2시간, 총 4시간 소요

비용 : 상금과 프로젝트 진행비

- 20대 대학생 대상 FGI for free 및 브랜드 홍보 효과

- 20대 대학생의 소비자 Insight를 기반으로 한

톡톡 튀는 서비스 기획 및 마케팅 아이디어
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